
Vertellen 

Adviseer prospects tijdens salestrajecten over de

kansen van e-mailmarketing en de implementatie

via MailBlue. 
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Contactmogelijkheden met MailBlue

Onze New Business Managers van het Sales team ondersteunen graag

bij zowel nieuwe als bestaande klanttrajecten.

Bij interessante prospects kunnen we aanhaken bij adviesgesprekken

of vooraf meedenken over een passend voorstel. Dit geldt uiteraard ook

voor huidige klanten die door middel van e-mail hun conversie en

klantwaarde kunnen verhogen. Daarnaast begeleiden en adviseren we

graag bij migratietrajecten vanuit ActiveCampaign of andere

aanbieders. 

Prospects die géén gebruik maken van ActiveCampaign kunnen

vanuit jullie affiliate link een account aanmaken bij MailBlue. 

ActiveCampaign gebruikers die op jullie advies overstappen naar

MailBlue, kennen we na afronding van de transfer handmatig toe. 

 

Iedere succesvolle verwijzing wordt, in combinatie met de kick-back,

geanonimiseerd weergegeven op het Affilaite Dashboard. Bij twijfel of

vragen over bepaalde toekenningen, kijken we graag met jullie mee. 

Verwijzen 

Laat prospects die aan de slag willen gaan met

MailBlue, een account aanmaken met gebruik van

jullie persoonlijke link.
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Verdienen 

Voor iedere succesvolle verwijzing naar MailBlue

via de link, ontvangen jullie doorlopend een fijne

kick-back.
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Prospects aandragen bij MailBlue

De voordelen voor MailBlue Partners

Impact maken in de

markt met gezamenlijke

marketingactiviteiten

 Ondersteuning bij

implementaties middels

o.a. interne trainingen

Vaste partnermanager

voor gezamenlijke groei

vanuit een partnerstrategie

Doorverwijzing van

interessante groei   en

implementatietrajecten

-

Partner team

Contacteren voor ondersteuning bij
de samenwerking, uitvoering van
marketingactiviteiten en het benutten
van optimalisatiekansen.

partners@mailblue.nl

+31 85 06 52 811

Sales team

Contacteren voor ondersteuning bij
new business trajecten, begeleiding
bij migratietrajecten en optimalisatie
van existing busienss. 

sales@mailblue.nl

+31 85 02 90 529

Customer Success team

Contacteren voor ondersteuning bij
softwarevragen, beheer van
abonnementen en facturatie, en het
oplossen van softwareproblemen.

info@mailblue.nl

https://mailblue.nl/hulpmiddelen/overstap/
https://help.mailblue.io/nl/articles/410780-wat-is-het-affiliate-dashboard#:~:text=Om%20te%20zorgen,blok%20Promoot%20MailBlue.
https://help.mailblue.io/nl/articles/410780-wat-is-het-affiliate-dashboard
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